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Y porque asegurarse tambien
tiene sus riesgos, decidase por
Mutua General de Seguros.

Si usted no esta convenientemente asegurado, si no contrata sus se-

guros a través de una empresa de probada seriedad, puede resultar
doblemente perjudicado.

Con Mutua General de Seguros, su tranquilidad esta garantizada por
mas de ochenta anos de experiencia y mucho mas...

Ll R T Cobertura integral para todo tipo de

necesidad.

— La red de Mutua General de Seguros

hace honor a su slogan «A su servicio en toda Espana»: 57 sucursa -
les, mas de 2.500 delegaciones y 12.000 agentes repartidos por
todo el pais para estar siempre muy cerca de usted.

Todas las garantias  EERTRENINEERNINeH superior en mas

de 5 veces al exigido por la ley. Una seriedad que le invitamos a com-
probar por si mismo.

ML CTERG - Al tratarse de una mutua, usted siem-

pre sale ganando: el extorno anual de los excedentes equivale a un

verdadero descuento en las primas de los seguros de nuestros mu-
tualistas.

Venga a la Mutua — Si lasuerte le abandona, nosotros

estaremos a su lado.

g

Sociedad Mutua a prima fija de Seguros vy Reaseguros

Fundada en 197

| c Mutua General de . _fe"ynro,;- |
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Y tu con nosotros. Porque ya somos atendido en todo momento por personas
la segunda empresa del pais en como tu. Trabajamos con seguridad para
Responsabilidad Civil Profesionales. que trabajes sobre seguro.
Estamos a tu lado, en todos los colegios Somos, lo sabes, mas que un seguro:
profesionales. Para informarte, asesorarte una Mutua de Aparejadores y Arquitectos
y asegurarte. De forma rapida, eficaz, Tecnicos, ofreciendote cada dia mas y

ajustada a tus necesidades.
Con Musaat solo pagaras lo

justo: ni mas ni menos. Y te

damos la seguridad de verte

mejores Servicios y coberturas: Tu Mutua.
Unete a nosotros y crece seguro con
Musaat. En beneficio de todos.

T

Mutua de Seguros para Aparejodores

y Arquitectos Técnicos a prima fija.

TRABAJAMOS SOBRE SEGURO.



Laitorial

A PLENO PULMON

El pasado veintinueve de julio se reunic en Madrid
en sesidn ordinaria el Pleno del Consejo General de Colegios para
tratar un orden del dia caracterizado por la actividad electoral
yva que en la reunién fueron elegidos los componentes de la nueva
Junta de Gobierno, de la Comision Disciplinaria y de Recursos,
aprobando también la normativa correspondiente para la eleccion
de Presidente, Secretario y demds miembros de la Comisién FEjecu-
tiva del mdximo organo representativo profesional, que habra de
celebrarse el préximo noviembre para cerrar asi el ciclo cuatrie-
nal de renovacién de cargos, tal y como prescriben los Estatutos

Generales.

Como excepcion y dadas las circunstancias (traemos
a colacion en esta pdgina de ALZADA, un minimo comentario so-
bre el desarrollo de tan importante reunién, en la que a pesar
de su importancia y con apreciadas salvedades todo discurrio a
galope, que en traduccién burocratica significa a paso de trdmite
y ello seguramente para que los (onsejeros, tanto veteranos como
novicios, no sufriéramos de aburrimiento y pudiéramos volver a
los lugares de origen sin mayores sofocos que los habituales del

estio.

El informe del Presidente, constituyé la apreciada sal-
vedad, ya que recorrié con amplitud el arco de las actividades
y los conflictes, de los deseos y de las realidades, pero que con-
cité la aportacién de opiniones e incluso algin intento de debate

en mayor profundidad.

Por lo demds; reiteracion de intervenciones en el pla-
no trillade de una medianamente calurosa mafana de las postri-
merias de julio, en la que algunos Presidentes, posiblemente novi-
cios, tenian puesta la flusién y de la que habrdn salide con la
satisfaccién o decepcién de la que cada cual es muy duefio. Pero,

en fin, ... era el verano.
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Una sola
candidatura

Vocal de la Junta
de Gobierno

Recientemente ha tenido lugar
en nuestro Colegio —lo mismo
que en el resto de los Colegios de
Espana — la convocatoria de elec-
ciones a Junta de Gobierno, elec-
ciones que por cierto no han ne-
cesitado celebrarse en nuestra
demarcacion al presentarse una
sola candidatura y quedar auto-
maticamente elegidos sus miem-
bros para cada uno de los cargos
a que aspiraban.

A los que nos hemos incorpo-
rado por primera vez a estos me-
nesteres no cabe duda que nos
hubiera gustado mas resultar ele-
gidos por la “"presencia’’ de vo-
tos que por |a ausencia de candi-
datos, si bien esta circunstancia
no va a restarnos animos algunos
en la voluntad con que llegamos
de trabajar por este Colegio, que
es el de todos, y el unico con que
contamos para defender los inte-
reses comunes.

Sin embargo creo oportuno ha-
cer una breve reflexion sobre las
razones que puedan haber exis-
tido para esta ausencia de candi-
daturas alternativas a la Junta de
Gobierno y, sobre todo, qué con-
clusiones pueden extraerse de
cara a la gestion que puede plan-
tearse en estos proximos cuatro
anos.

Una explicaciéon —podria pen-

sarse— es que el colectivo, en
general, se encuentra satisfecho
de la gestion realizada por la an-
terior Junta de Gobierno y, pues-
to que ésta —cabria arglirse—
presenta de nuevo con pocos
cambios, no es de esperar modi-
ficaciones en la linea de actua-
cién mantenida hasta ahora. Por
tanto, el no darse nuevas candi-
daturas podria deberse a una re-
lajacion colectiva frente a las ta-
reas de gobierno pudiendo enten-
derse que existe una renovacion
tacita de la confianza a la Junta
de Gobierno, representada funda-
mentalmente en la figura de su
Presidente.

Otra razon igualmente posible
podria radicar en la favorable co-
yuntura econdmica por la que
atraviesa el sector en el que nos
movemos, dandose en estos mo-
mentos una elevada tasa de acti-
vidad que merece |la pena aprove-
char, mejor que dedicar tiempo y
esfuerzo a la no siempre grata ta-
rea y, por supuesto, nada renta-
ble, de administrar el Colegio.

También podria pensarse en la
idea que planea sobre un sector
del colectivo de una lenta pero
progresiva desaparicion o cuando
menos reconversion de la profe-
sién ante la perspectiva de un
mercado libre europeo, con serias
dudas sobre colegiacion obligato-
ria, homologacion, etc. En estas
circunstancias no resulta facil di-
sefar un proyecto de futuro via-
ble con base en la estructura co-
legial actual.

Seguramente se pueden en-
contrar muchas mas razones de
las que destaco en esta breve re-
flexion personal y todas ellas
igualmente probables de justificar
en parte la ausencia de candida-
turas, pero la conclusion que se
obtiene del trasfondo comun
existente en todas ellas seria la

Opuaton

misma: El escaso interés que des-
piertan los asuntos colegiales en
cuanto trascienden de la esfera
individual de los problemas vy la
también escasa predisposicion a
participar en las tareas colectivas.
Este hecho es constatable no so6-
lo en unas elecciones sino tam-
bién en la presencia en Juntas
Generales, en la asistencia a ac-
tos organizados desde el Colegio,
etc. Parece existir una inercia ge-
neralizada a desentenderse de
problemas, mas acusada si cabe,
en aquellos que prodigan luego la
critica facil o la descalificacion
del trabajo ajeno.

La coyuntura actual de la pro-
fesion exige una participacion
mas amplia y activa del colecti-
vo en todo lo que pueda signifi-
car ganar posiciones para afron-
tar el veto de nuestra plena incor-
poracion al mercado europeo. Ello
supone realizar el esfuerzo de tra-
bajar conjuntamente por el pres-
tigio de la profesion, por la nece-
sidad de proyeccidn y presencia
de nuestro colectivo en las rela-
ciones sociales, econdomicas o
culturales que afectan al sector
de la construccion en primer lu-
gar y en los demas ambitos que
nos atafen como Meros miem-
bros de la sociedad; en desarro-
llar la capacidad de asumir parce-
las de responsabilidad en el cam-
po de las atribuciones, en la de-
fensa de la calidad del producto
qgue trabajamos, en liberar a la
profesion del ejercicio insolidario
de los que desconocen las mas
elementales reglas deontold-
gicas...

Todo ello puede tener un cau-
ce si queremos: el Colegio. Sélo
hace falta que cada uno de noso-
tros tome conciencia del proble-
ma v busquemos el sitio donde
mejor aportar nuestro granito de
arena.
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Actualit

Verano del 89: Calor y sed

Numerosos municipios de la provincia de Granada sufrieron a lo largo del verano problemas de abaste-
cimiento de agua potable, que se vieron incrementados a causa de las elevadas temperaturas, que han
hecho de este verano uno de los mas calurosos de los ultimos afos.

En efecto, el del 89 ha sido uno
de los veranos mas calurosos y
secos que en la provincia de Gra-
nada se recuerdan. A finales del
mes de julio los embalses grana-
dinos se encontraban sélo al 27
por ciento de su capacidad, si
bien la capital tenia asegurado el
suministro de agua para los si-
guientes ocho meses, aunque,
eso si, teniendo en cuenta el ma-
yor ahorro posible en el suminis-
tro diario. Esta situacién vino da-
da por la escasez de lluvias a lo
largo del pasado invierno —
circunstancia poco habitual pero
que podria repetirse de nuevo.

La ultima medida tomada del
agua embalsada, a finales del
mes de julio, indicaba que el pan-
tano de Canales se encontraba a
un 32 por ciento de su capacidad
total; un porcentaje similar, el 34
por ciento, contenia el embalse
de Quéntar, segun datos facilita-
dos por la Confederacion Hidro-
grafica del Guadalquivir.

Por lo que se refiere al agua
destinada a regadio, cabe desta-
car que por esas mismas fechas
el pantano de La Bolera se encon-
traba al 30 por ciento de sus po-
sibilidades. El pantano del Cubi-
llas estaba sdlo al 18 por ciento
de su capacidad total y el de los
Bermejales, a un 20 por ciento.
Estos pantanos de la Cuenca del
Guadalquivir son los que destinan
sus aguas a tareas de riego, y a

ellos hay que unir los 34 millones Los de mayor capacidad, el de
de metros clubicos de que dispo-  Negratin, contaba con 104 millo-
nia el pantano de Beznar. nes de metros cubicos y el de |z-




najar con otros 130 millones de
metros. Sin embargo, estos dos
embalses no afectan a los rega-
dios de la provincia de Granada.
En la Cuenca del Guadalquivir,
gue regula una superficie total de
122.000 hectareas, se adoptd la
medida de distribuir una media de
2.200 metros cubicos de agua
por hectarea. Considerando estos
datos, se deduce que algunos
puntos de la provincia se han vis-
to beneficiados, como es el caso
de la vega de Pinos Puente.

Cuando lo habitual es que se
distribuyan entre 6.000 y 7.000
metros cubicos para igual exten-
sion, por lo que hay que deducir
que durante el verano sélo se han
podido regar la mitad de los
terrenos.

Pese a la sequia de todo un
ano, a las altas temperaturas que
evaporaron buena parte de las po-
cas aguas exteriores de que se
disponia y pese a que numerosas
localidades sufrian dificultades en
el abastecimiento de agua pota-
ble, hasta principios del mes de
agosto, ningun Ayuntamiento ha-
bia presentado en el Servicio de
Proteccién Civil solicitud de ayu-
da para el abastecimiento de
aguas, ni se habia declarado
"‘alerta roja’’ en parte alguna.

iz

Por ejemplo, Almufécar es no-
toria la falta de agua potable, ya
que parte de la existente se en-
cuentra salinizada y la llegada de
las aguas del rio de la Miel, sufrio
un importante retraso a causa del
parén que tuvieron las obras en
meses pasados. También hubo
problemas en Castell, donde asi-
mismo es escasa la dotacion de
agua potable, por haber disminui-
do, a causa de la prolongada se-
quia, la capacidad de los pozos
que eran potables.

A Albunol no le ha llegado adn
el agua potable vy, si bien dispone
de abundante liquido, éste no sir-
ve para abastecimiento de bebi-
da, a causa de la gran cantidad de
sulfatos disueltos en el mismo. La
situacion era mejor en las barria-
das costeras de La Rabita y El
Pozuelo.

Otra comarca granadina con
falta de agua durante el verano
fue la de Los Montes, concreta-

mente en las zonas de Domingo
Pérez, Dehesas Viejas, Alamedi-
lla, Pedro Martinez, Moreda, Hué-
lago, Benalua, etc. Igualmente su-
frieron dificultades en el suminis-
tro poblaciones del Nordeste de
la provincia, asi como en varios
anejos de los municipios de Cu-
llar, Cortes de Baza, Benamaurel,
Castril y Castilléjar. Lo mismo
ocurrio en varias localidades del
Marquesado, como Délar, Aldei-
re, Ferreirad, Lanteira, etc. Tam-
bien faltd agua en el norte del mu-
nicipio de Loja y hubo restriccio-
nes de abastecimiento en zonas
de la Alpujarra, es especial en
municipios orientales como los de
Nevada, Murtas, Alpujarra de la
Sierra o0 Yegen,

Pero la situacion fue mas de-
sesperante en poblaciones como
Fuentecamacho, anejo de Loja,
donde sus quinientos vecinos
protagonizaron un paro general
para protestar por la falta de
agua.
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El principal foco turistico de la
costa granadina, Almunécar, su-
frio a lo largo del verano una im-
portante falta de agua potable, lo
gue ocasiono el malestar de pro-
pios y extranos, llegando a ame-
nazar el desarrollo turistico de la
zona, asi como el de los cultivos
subtropicales. Este verano ya se
produjo un descenso de casi el 25
por ciento en la ocupacion de pla-
zas de apartamentos turisticos y
hoteleros, segun informo José
Manuel Hidalgo, miembro de la
comision permanente del Patro-
nato Municipal de Turismo. Dicho
descenso puede deberse, en par-
te, al hecho de que en los Ultimos
dias de agosto del afio pasado ya
se vivieron los problemas que se
reiniciaron a principios del pasa-
do mes de julio.

El Ayuntamiento, sin embar-
go, se vio impotente para resolver
el problema. El concejal delegado
de Urbanismo, Rafael Contreras,
constato la veracidad de las que-
jas de los vecinos: ‘'Es cierto, ex-

Actuali

cepto en la zona de Taramay-
Velilla, hay corte practicamente a
diario, porque los pozos que tene-
mos no dan abasto y hay que de-
jarles que se recuperen’’. ""Agua
dulce no tenemos, y lo que pro-
curamos es que no falte la salada
para que la gente pueda cubrir las
necesidades béasicas’’. Por otra
parte hubo quienes culparon del
problema al excesivo desarrollo
urbanistico y quienes aseguraron
que la falta de agua es debida a
la cantidad de pozos incontrola-
dos que se han abierto en los ul-

11

timos anos. Se dice que en Almu-
necar hay en la actualidad cerca
de trescientos pozos esguilman-
do el acuifero. Otros, sin embar-
go, consideraron que la razon era
mucho mas simple: ""Hace dos
anos que apenas llueve'"

Lo cierto es que en Almunécar
no se ha podido beber agua po-
table durante el verano, si no era
comprandola o acarreandola en
cantaros y botellas, y que hasta
el agua salada falté en muchas
horas del dia.



Ademas de todo lo anterior, hu-
bo otro comentario generalizado
en el sector de los cultivos sub-
tropicales: “"Almufécar se muere,
los agricultores tienen las fincas
embargadas por los bancos por-
que no tienen dinero para pagar
el agua de riego"’.

Por si fuera poco, Granada es
una de las provincias andaluzas
que presenta mayores problemas
con el agua, segun la Junta de
Andalucia, en el sentido de que el
agua potable es escasa, tan solo
alcanza a poco mas del 52% de
la poblacion.

Segun un informe basado en
datos de |la Red de Vigilancia Sa-
nitaria de las Aguas de Consumo
Publico de Andalucia, dependien-
te del Servicio Andaluz de Salud,
no se somete a analisis la calidad
de las aguas que consumen los
granadinos, sino el grado de con-
taminacion de las mismas, que es

ldiad

la causa de que un agua sea cali-
ficada de potable o no.

Asi, seglin datos de 1988, el
52% de la poblaciébn consume
agua potable; un 4%, agua sani-
tariamente permisible; un 6 por
ciento, agua no potable, mientras
que un aspecto significativo es
que el SAS no tiene datos del
agua que consumen un 38 por
ciento de los granadinos.

Pero el dato mas preocupante
es que 31.000 granadinos, repar-
tidos en 24 municipios, consu-
men agua contaminada, agua no
pota‘ble que puede poner en peli-
gro su salud. Esta contaminacion
se produce normalmente por ver-
tidos realizados aguas arriba de
los puntos de captacion, aunque
también puede influir en la con-
taminacion del agua una deficien-
te intraestructura de conduc-
ciones.

La administracion autonoma
obliga a los ayuntamientos a po-
ner en marcha un sistema de de-
sinfeccion de las aguas. En Gra-

nada, por ejemplo, siguen fiel-
mente un sistema de desinfec-
cion correcto 103 municipios,
que afectan al 85% de la pobla-
cidn. Desinfeccion incorrecta la
realizan 36 municipios, con un
porcentaje de poblacién del 9 por
ciento, mientras que en 20 muni-
cipios la desinfeccidon se puede
calificar de nula. En este sentido,
el responsable de Salud Medi-
coambiental del Servicio Andaluz
de Salud, Rafael Silva, quiere aca-
bar con un tépico: "‘existe un re-
chazo cultural a que el agua de
las sierras sea clorada, sin embar-
go, aunque el agua sea muy pu-
ra, si no hay desinfeccion, existe
el peligro de que se contamine’’.

Segun Rafael Silva ""en el vera-
no, cuando se produce un incre-
mento de la poblacidn se tiende
a buscar captaciones de agua no
comunes, que en muchos casos
no tienen garantias sanitarias.
También suelen presentar proble-
mas los depaositos de algunas ur-
banizaciones en los que se deja
mucho tiempo el agua estancada,
lo que puede generar problemas
de contaminacion’’,

12
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Primer Curso de Peritos Tasadores de Seguros

Durante el primer semestre del
presente ano, se ha desarrollado,
organizado por el Colegio, el pri-
mer Curso para la obtencion del
titulo de perito tasador de segu-
ros en la modalidad de incendios
y riesgos diversos, de acuerdo
con el calendario y programa
adaptado al homologado en su
dia al Consejo General de Cole-
gios Oficiales de Aparejadores vy
Arquitectos Técnicos, por la Di-
reccion General de Seguros con-
forme a la Orden del Ministerio de

Economia y Hacienda de 10 de ju-
lio de 1986.

El curso inicio sus sesiones con
la conferencia inaugurar sobre *‘El
Perito tasador de seguros’’ pro-
nunciada por el Sr. don Luis de
Angulo Rodriguez, quien glosoé
magistralmente la figura profesio-
nal del perito tasador en la legis-
lacién sobre el seguro privado en
Espafa, despertando con su in-
tervencion més interés aun entre
los alumnos, por el contenido del

14

curso al que se enfrentaban.

En la primera parte del curso,
durante el mes de enero intervi-
nieron los Magistrados llmos.
Sres. don Miguel Angel Del Arco
Torres y don Emilio Calatayud Pé-
rez, exponiendo temas generales
sobre derecho civil y derecho pro-
cesal, asi como el profesor don
Luis Miguel Fernandez Fernandez
que acerco al alumnado al dere-
cho mercantil v al derecho del
seguro.



A continuacion, en el mes de
febrero, el también profesor de la
catedra de derecho mercantil de
la Universidad de Granada don
José Luis Pérez-Serranoba Gon-
zalez, abordd la teoria general del
seguro, los principios generales,
el contrato y sus elementos, pa-
ra continuar durante el mes de
marzo con el estudio particulari-
zado de los distintos tipos de se-
guros, interviniendo tambien el
abogado del colegio don Fernan-
do Wilhelmi Pérez. Al término de
esta parte del programa, se reali-
zaron sesiones practicas sobre la
materia, con estudio de diversas
polizas de seguro e interpretacion
de sus clausulas.

En el mes de abril se realizaron
algunas modificaciones al progra-
ma, introduciendo dos profesores
que desarrollarian los temas de la
profesion del perito y deontologia
profesional, fueron los peritos ta-
sadores de seguros, don José
Luis Aragén Menendez, Arquitec-
to Técnico, y don Ramon Ibern de
Riu, Ingeniero Industrial y Presi-
dente de la Asociacion Nacional
de Peritos Tasadores de Seguros,
con los cuales se pudo contar
gracias a la colaboracion del co-

legiado don Luis Olmedo Garcia,
quien también intervino como
profesor en los temas de actua
ciones periciales, informes, valo-
racion de siniestros vy liquidacion
de indemnizaciones.

Seguidamente, y dentro del
area técnica, se abordo el estudio
de los riesgos, su prevencion, in-
vestigacion, y evaluacion de los
siniestros una vez producidos, te-
mas que estuvieron a cargo de
don Emilio Gomez Villalba, Inge-
niero Industrial, que explico con-
ceptos generales del fuego, su
propagacion, la localizacion del
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foco de un incendio, la prevencion
de incendios; don Juan Domingo
Torres, profesor de la Escuela Uni-
versitaria de Arquitectura Técni-
ca, trato las valoraciones inmaobi-
liarias; don José Roman Osuna vy
don Joaquin Vela Vela, Ingenieros
Técnicos Industriales explicaron
los riesgos vy siniestros de robo en
comercios, hogar e industrias y
siniestros de transporte, averias
de maquinaria y equipos electro-
nicos, respectivamente. Esta par
te del programa quedo completa
con varias sesiones sobre [a pe-
ritacion de riesgos en la construc-
cion, de pérdida de beneficios y
responsabilidad civil que estuvie
ron a cargo de don Juan José Gil
Sanchez, Jefe de siniestros de in-
genieria de la compania asegura-
dora que anteriormente cubria los
riesgos de responsabilidad civil
de los Colegiados y por don Ra-
fael Matarranz Mencia, gente de
MUSAAT, dando por terminadas
las sesiones teoricas del area tec-
nica y pasar a las practicas gue
se llevaron a cabo tanto en la se-
de del Colegio con resolucion de
supuestros reales, como en el ex-
terior con visitas a grandes esta-

blecimientos comerciales para

examinar "'in situ'’ los sistemas




de prevencion y seguridad insta-
lados y su funcionamiento.

Finalmente tuvieron lugar los
examenes teodrico y practico a
que fueron sometidos los alum-
nos que previamente habian acre-
ditado la asistencia minima de
acuerdo con el control estableci-
do por la organizacion del Curso,
exigible junto con otros aspectos
para que estuviese homologado
por la Administracion competen-
te, el curso fue superado por 41
alumnos que obtuvieron con ello
el derecho a la expedicion de ti
tulo correspondientes, inscrito en
el Registro especial, de la Direc-
cion General de Seguros.

El acto de clausura y entrega
de certificados tuvo lugar en la
sede colegial el dia seis de julio,

en el cual, tanto el Director del
curso como el Presidente del Co-
legio, tuvieron palabras de reco-
nocimiento a las alumnos por la
dedicacién y aprovechamiento
mostrado a lo largo del mismo,
como de felicitacion por la con-

secucion de los conocimientos y
preparacion para abordar esta ra-
ma profesional, con el deseo ge-
neralizad de futuros éxitos que en
definitiva aportaran mayor reco
nocimiento a la profesion de Apa
rejador y Arquitecto Tecnico.

ESDICER, S.L.
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Estudio de Disefo Cerdmico

...en nuestro taller
realizamos su gran
proyecto en ceramica’’,

Ctra. de Motril, Km. 442,100
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Consero Anda

Elecciones en el Consejo Regional

El pasado mes de julio se cele-
braron en la sede del Consejo de
Colegios de Aparejadores y Ar-
quitectos Técnicos de Andalucia,
las elecciones para renovacion de
cargos de la Comisidn Ejecutiva
del ente regional, quedando cons-
tituida la nueva Comision por los
siguientes companeros:

Presidente: J. Antonio Aparicio
Pérez (Colegio de Granada).
Secretario: J. Luis Valladares Mar-
quez (Colegio de Sevilla).
Vicepresidente: Pablo Quirés Ra-
yego (Colegio de Huelva).
Tesorero-Contador: J. Luis Pinel
Ruano (Colegio de Almeria).

Desde las paginas de nuestra
revista deseamos a la nueva di-
rectiva de la organizacion colegial
andaluza los mayores exitos en su
gestion.

Una reunion de Junta de Gobierno. (Foto de Archivo).

~ Enlacalle: ;
i) Ri_%l:ciit‘ el ot sy s o,
calings felethnicas aidtiptaros, . sk

. Edificios de uso publica occesibles;
Rewmpaas, ascensares crnplics, seryicios
u_(:le'cun(: Lo’ Mt -l
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Pues no llego a comprender ——
la igualdad entre 12/5 elefantes
o

y tres elefantes.

Es posible, pero te vas a enterar
de lo que representa una elefanta cabreada...

La teoria Neukaniana y la divisibilidad

Dr. Hakaembucht

Naganko es un rio de aguas
cristalinas, que circula por el va-
lle Naganku y que recoge las
aguas torrenteras de las altas
montanas que circundan el valle.
Este rio da nombre a |la aldea Na-
gankojipur, que es un pueblo apa-
cible, idilico, asentado en el valle
Naganku.

de los numeros

Su escasa poblacion, se dedi-
ca a la agricultura y al comercio,
siendo éstas, las actividades so-
ciales mas acreditativas.

Al final de la era Victoriana, que
acredité al Imperio Colonial Brita-
nico, se manifestaron en todas
sus colonias, una ola de distur-
bios étnicos-sociales, que mas
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tarde condujeron a la indepen-
dencia de la mayoria de las colo-
nias. Consciente de ello, el gobier-
no britanico, trato de liberalizar,
aunque fuese a la inglesa, su po-
litica social y su comportamien-
to en las colonias; esta liberaliza-
cion llegd a la India, quizas, una
de las colonias, gque en potencia



se vaticinaba mas conflictiva. Por
ello se cred en la aldea Naganko-
jipur el Experimental British Colle-
ge, donde profesores ingleses e
indues trataron de intelectualizar
a la juventud Nagankajipura.
Neukanur, hijo de un modesto
comerciante de telas, estudid en
ese colegio, pronto destaco como
alumno privilegiado, especial-
mente en la rama de las matema-
ticas; era estudioso, aplicado, dis-
ciplinado y siempre estaba propo-
niendo a sus profesores proble-
mas matematicos naturales, co-
mo el crecimiento del Bosingaro,
hierba muy frecuente en ese va-
lle. De gran poder curativo-
estomacal, en funcién de las
aguas pluviales y la inclinacién de
los rayos solares. Estudio por el
cual obtuvo una beca de la British

Lid vlr7 Lislor

Colonial, para ampliar sus estu-
dios matematicos en la universi-
dad de Oxford.

En Oxford, finalizé el doctora-
do, y se acredité como uno de los
mas notables matematicos de |a
epoca.

El Dr. Neukanur y el Dr. Ha-
kaembucht, se conocieron en una
fria Navidad, en Estocolmo, cuan-
do ambos recibieron el Premio
Nobel, el primero por la Teoria
Neukaniana sobre la divisibilidad
de los numeros y el segundo, en
fisica, por su Teoria de la aproxi-
macion al punto,

Con la sencillez que caracteri-
za a los grandes hombres de cien-
cia, a partir de esa fria Navidad de
Estocolmo, nacié entre éstos dos
hombres una gran amistad.

Neukanur, termind retirandose

a su aldea natal y entre la inves-
tigacion y la ensenanza, transcu-
rria su vida. Amigo de todo el
pueblo, juez, pafc de lagrima vy
consultor de todos, eran frecuen-
tes las visitas a su casa, cualquier
acontecimiento social, fuese cual
fuese, se consultaba con Nikanur,
su palabra era Ley y aceptada por
todos.

El Dr. Hakaembucht, movido
por la gran amistad y por las teo-
rias matematicas que su amigo
Nikanur desarrollaba en aquellos
momentos y aprovechando unas
conferencias que tenia programa-
das en la universidad de Calcuta,
decidid tomarse unas vacaciones
y pasar una temporada en casa
de Nikanur.

Eran las primeras horas de un
dia caluroso, cuando se presenté
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en casa de Nikanur el juez del po-
blado, Niuku, requiriendo los ser-
vicios del sabio matematico, pa-
ra que se personase al dia si-
guiente en el poblado, concreta-
mente en casa de Ramunajan, y
resolver un problema de herencia.

A la manana siguiente, el Dr.
Hakaembucht y el Dr. Nikanur,
montados en el elefante de éste
ultimo, emprendieron el viaje ha-
cia el poblado, llegaron a la casa
del difunto Ramunajan, pasado el
medio dia.

Después de los saludos de ri-
gor, alli, se encontraban los hom-
bres mas doctos del poblado, el
difunto Ramunajan, era un rico

L7 oLz Lish

hacendado y hombre muy queri-
do de todos.

El problema que le presentaron
a Nikanur, fué el siguiente: El tes-
tamento de Ramunajan, dejaba
sus once elefantes a sus tres hi-
jos con la condicion de que fue-
sen repartidos de la siguiente for-
ma: Al primero de ellos, la mitad:
al segundo, la cuarta parte y al
tercero, la sexta parte.

Nikanur, dirigiéndose a los
hombres doctos del pueblo y a
los herederos, manifesto: El pro-
blema si tiene solucion, pues aun-
gue once no es divisible entre
dos, cuatro y seis, el problema, si
tiene solucion.

11 elefantes, mas el mio = 12
elefantes.

12/2 = 6 elefantes.
12/4 = 3 elefantes.
12/6 = 2 elefantes.

y como, 6 mas 3 mas 2 = 11, co-
jo el mio y me lo llevo, ya que
sobra.

Con la resolucidn de éste pro-
blema, se inicio la Teoria Neuka-
niana sobre la divisibilidad de los
numeros, modificando las teorias
anteriores.
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Marketing y gestion comercial
de la empresa constructora

El desarrollo de este trabajo
surgia por la inquietud sobre un
tema, el mercado Inmobiliario,
que de por si es interesante. Con-
firma este interés los desajustes
de todo fin que se producen en
este mercado, de forma que ni los
promotores, a veces, construyen
lo que seria mas rentable, ni tam-
poco los propios compradores
pueden satisfacer de forma ple-
na sus gustos y necesidades. Co-
mo consecuencia hay una gran
demanda no satisfecha de algu-
nos determinados productos,
mientras que de otros hay una
oferta escasamente cubierta.

Para investigar las causas de
esta problematica, se penso en
hacer una busqueda lo mas ex-
tensa posible, marcando los pun-
tos criticos del mercado y apli-
candola a la linea general de un
estudio de Marketing, por enten-
der que esta labor puede centrar
exactamente el fin que se persi-
gue, ajustando asi oferta vy
demanda.

Para la iniciacion de este estu-
dio, hemos analizado varios as
pectos influyentes, con mayor o
menor incidencia sobre el objeti-
vo de este trabajo. De todos ellos
destaca la influencia de |a deman-
da y oferta del mercado inmobi-
liario en Granada directamente
sobre una empresa constructora
para llegar a una decision defini-
tiva sobre la realizacion o de pro-
mociones, éstas adecuadas a los
gustos y necesidades de la
demanda.

Por lo que habia que hacer un
estudio de la economia, para sa-
ber de qué manera influye sobre
el sector de construccion. Obte-
niendo unas conclusiones, que
aplicandolas a los resultados de
demanda vy oferta, se llega como
punto final a la situacién del mer-
cado inmobiliario en Granada,
con respecto a las demas
competencias.

Una vez y con conocimiento de
esta situacion, y centrandose en
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una empresa constructora, se
puede confeccionar un plan de
marketing de una determinada
promocion de una empresa, de
manera adecuada y ordenada,
ajustando asi demanda vy oferta,
y cubrir las necesidades de la
demanda.

Obteniendo asi el siguiente
guion:
TOMO 1. ECONOMIA:
— Evolucion de la economia es-
panola. 84-88.
Vivienda-Economia.

TOMO II. VIVIENDA:

— Mercado de la construccion.
— Prevision y programacion en
materia de vivienda.

— Planes de ordenamiento.

— Construccion en Granada.
— Relacién de empresas cons-
tructoras.

TOMO Ill. EVALUACION DE LOS
RESULTADOS DEL MERCADO
INMOBILIARIO:

— Demanda.

— Oferta.
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TOMO IV. MARKETING:
— Concepto de marketing.
— Marketing y empresa.
— Producto.
— El precio.
— Distribucian.
Promocion.
— Marketing en éareas espe-
ciales.
— Realizacion y evaluacion del
esfuerzo de marketing.
— Plan de marketing.

ECONOMIA

En esta parte se ha realizado un
estudio restrospectivo de cuatro
anos, centrandose en las magni-
tudes macro-econémicas mas
importante: renta nacional, pobla-
cién, paro, PIB, balanza de pagos,
produccion, etc.

Sacando en conclusion:

A partir de 1984 se acentua el
crecimiento y mejora de factores
importantes como empleo, bie-
nestar social, sector industrial,
etc... Este crecimiento vertigino-
so se dio hasta el bienio 86-87,
donde los sectores se estabiliza-
ron y crecieron. A partir de este

bienio el crecimiento se sigue
dando pero de forma mas
moderada.

Haciendo un estudio de aque-
llos aspectos econdmicos que in-
fluyen sobre el sector vivienda.
Del cual se puede estractar como
mas fundamentales que el sector
construccion influye sobre las ac-
tividades econdmicas y del em-
pleo, pero ofrece una aportacion
debil con relacion a otros secto-
res. En cuanto a la demanda de
viviendas influyen mas fuerte-
mente los factores econdomicos
que los demograficos, determina-
da sobre todo por la renta real dis-
ponible de las familias y por el
costo real global de adquisicion.

VIVIENDA

Este campo se ha tratado en
cuanto se refiere a actividad
constructora, haciendo una evo-
lucion desde 1984, igualmente
que en economia, para que la
comparacion entre ambas mate-
rias sea equitativa.

De este estudio se han sacado
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conclusiones en todos aquellos
aspectos que influyen directa
mente en la actividad construc
tora. Pero se puede resaltar como
resultados mas importantes, que
el ano 1984 fue el peor ejercicio,

sufriendo una regresion del
—5'5%, siendo ésta muy acele-
rada desde 1974, dando como
consecuencias la eliminacion de
un gran numero de empleos, un
acelerado deterioro de las infraes-
tructuras economicas, y unos
equipamientos sociales, alejados
de los niveles cuantitativos y cua-
litativos de los niveles de la CEE.
Y como causas podemaos resaltar,
el gran retraso que inicié su an
dadura el Plan Cuatrienal, y el
proceso de transferencias de
competencias a las Comunidades
Autonomas. En 1985 sequia con
las consecuencias de 1984, pero
se nota menos en los Ultimos seis
meses del ano. El estancamiento
se concreta en una regresion en
el mercado de obras civiles, un |i
gero crecimiento en el sector de
la vivienda y en algunos subsec-
tores del resto de la edificacion.
En 19886, el perfil de la actividad



constructora se mostro crecien-
te a lo largo del afio con tenden-
cia a decelerar en los dltimos me-
ses. La primera parte presento
una tasa de variacion muy mar
cada, hasta el orden del 7% al
8%, mientras que en |la segunda
se situaria en torno al 3%. En
1987, que se preveia desacele-
rando, se ha sostenido con firme-
za hasta el final. Semejante situa-
cion se notd en 1988, aunque en
este ano con mas estabilizacion.

Para apoyar este analisis, se ha
hecho un estudio de los planes de
ordenamiento y politica de vivien-
da que han regido y rigen nues-
tra ciudad, para saber de qué ma-
nera afectan éstos a la evolucion
de la actividad construtora. Intro-
duciendo esta materia con una
evolucion histdrica de Granada en
lo que se refiere al crecimiento del
casco urbano., En este punto ca-
be destar que la evolucion del
sector de la construccidn crece
mucho al primer tiempo corres-
pondiente de cada plan y éste de-
crete de forma que avanza el
tiempo de cada plan, debido a los
posibles fallos o bien por inminen-
te cambio de plan.

En cuanto a la construccion en

Granada se puede destacar que
unos aspectos comao licitacion,

poblacion ocupada, etc., el nivel
se mantiene un poco por debajo
de la media andaluza y por enci-
ma de la media de Espana. Excep-
to en 1986 que en todos los pun-
tos fuertes del sector de cons-
truccion se mantiene por debajo
de las dos medias antes citadas.

EVALUACION DE RESULTADOS

En esta parte se llega al objeti-
vo final, en lo que se refiere al es-
tudio del mercado inmobiliario, di-
vidiendolo en demanda y oferta.

El estudio de demanda se ha
hecho confeccionando y realizan
do unas encuestas ala poblacion
granadina. De las cuales se han
obtenido unos resultados que se
han comparado con el analisis de
la oferta de la ciudad, realizado
éste rellenando unas fichas téc
nicas de oferta, para saber como
se encuentra la balanza
demanda-oferta.

El estudio de demanda se ha
centrado en la obtencion del por-
centaje de |la poblaciéon que quie-
re comprar o alguilar una vivien-
da proximamente, teniendo en
cuenta la vivienda que habita la
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poblacién actualmente y sus ca
racteristicas socio-economicas.

Obteniendo como resultados,
que la vivienda tipo que habita la
poblacion, es de 90 a 120 metros
cuadrados con un esquema de
cuatro a cinco miembros por vi-
vienda, en propiedad y el grado
de aceptacion de cada usuario es
alto.

En cuanto a las preferencias,
tienden a viviendas con las mis-
mas caracteristicas que habita
con la diferencia de la zona, pre-
dominando el centro, siguiéndo
le La Chana y La Redonda.

Hay que resaltar que el 91'8%
quiere destinar su futura vivienda
para primera residencia, un 8'2%
para segunda residencia, y el fac-
tor inversion apenas existe.

En cuanto a dormitorios predo-
minan tres, seqguido de cuatro, te-
niendo un bano vy un aseo. Refe-
rente a servicios como garaje, jar-
din privado, etc..., la poblacion
prefiere que la vivienda esté do-
tada de ellos, con bastante dife-
rencia si se compara con las do-
taciones de su vivienda actual.
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Se puede resaltar, que un
47'9% prefiere vivienda unifami-
liar independiente siguiéndole un
30'1% el blogue abierto.

En la compra de vivienda pre-
domina un 32°'9% en efectuar la
compra en un ano. Por lo que se
prevée una gran demanda de
inmediato.

Si se comparan dos o mas de
las respuestas posibles de la en
cuesta, se tienen como
resultados:

Para primera residencia desta-
ca la zona centro, mientras que
para segunda residencia todas las
demas zonas mas o menos por
igual.

En cuanto a la comparacion de
tipologia (unifamiliar indepen-
dientes, bloque abierto, etc...) y
zona de preferencia hay que de
cir que la poblacién tiende a

aquellas que tienen todas las ven-
tajas posibles, como la vivienda
unifamiliar en el centro, cuestion
Imposible, pero la poblacion quie-
re encontrar promociones en zo-
nas que tengan las ventajas que
presenta el centro vy las de vivien-
da unifamiliar al mismo tiempo.

En el estudio de oferta hay que
decir que tanto las viviendas nue-
vas como usadas tienen una gran
demanda que hace encarecer los
precios. El mayor auge se ha de-
tectado en la zona de Plaza de To-
ros, centrandose en bloques
abiertos o cerrados de una cali-
dad media-alta. En el Violdn-Zai-
din se encuentra otro aspecto, vi-
vienda unifamiliar de calidad me-
dia. Se observa que a medida que
nos alejamos del centro los pre-
cios disminuyen, no ocurre asi
con los ritmos de venta y el por-
centaje en oferta,

Llegando a la comparacion de

demanda y oferta, se observa que
ambas se ajustan en lo que se re-
fiere a caracteristicas de vivien-
da pero no en zona. Y que el por-
centaje en oferta no coincide en
nada con el de demanda. Por lo
que habria que tender a una es-
tabilizacion para no tener tantas
consecuencias en el sector como
es el encarecimiento de los
precios.

Con un estudio va realizado de
estas caracteristicas, se puede
confeccionar un plan de marke-
ting adoptado a las circunstan-
cias propias de cada empresa
constructora, nueva hoya estable
que le resultara de gran utilidad
para cualquier proyecto que vaya
arealizar sean males sean sus as-
pectos determinantes y en defi-
nitiva para todos aquellos cam-
pos, englobados en el plan del
marketing que garanticen con
mayor seguridad un éxito en el
proyecto considerado.
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El impuesto sobre la Renta de las
personas fisicas para el ejercicio 1988

En el mes de febrero el Tribunal
Constitucional alertado por la ba-
talla librada por un “'Quijote’" de
nuestro siglo que lucho contra las
leyes fiscales, —que no eran mo-
linos, sino gigantes—, dejo per-
plejos a los “*Sanchos’’, con la de-
claracion de inconstitucionalidad
y nulidad de algunos preceptos
de la Ley del Impuesto sobre la
renta de las personas fisicas. Se
apoyo para ello en el principio de
igualdad ante la ley y el derecho
a la intimidad personal y familiar,
reccgidos en la Constitucion, gue
resultaban incompatibles con la
tributacion conjunta obligatoria
de los conyuges en el citado
impuesto.

El 29 de julio se publico en el
B.O.E. la Ley 20/89 de 28 de ju-
lio, de adaptacion del Impuesto
sobre la renta de las personas fi-
sicas y del Impuesto extraordina-
rio sobre el Patrimonio de las per-
sonas fisicas, llenando el vacio le-
gal que produjo en su dia la Sen-
tencia del Tribunal Constitucional,
levantando la suspension de la
obligacién de declarar los rendi-
mientos del ejercicio de 1988, y
haciendo posible la declaracion y
autoliquidacion de los citados im-
puestos (que debera realizarse
durante el mes de noviembre del
presente ano), extendiendo ade-
mas por motivos de seguridad ju-

ridica, los criterios y principios
que establece dicha ley, para el
ejercicio de 1989.

I. Régimen general:

El capitulo | de la ley gue co-
mentamos regula la adaptacion
del IRPF de los periodos imposi-
tivos de 1988 y 1989, vy, en su
seccion 1.7, se refiere al regimen
general estableciendo que la nor-
mativa aplicable son las disposi-
ciones legales inicialmente vigen-
tes adaptadas por esta ley, y las
reglamentarias que No se 0pon-
gan a la misma.

El articulo segundo mantiene el
concepto de unidad familiar y el
sometimiento de todos sus com-
ponentes, de forma conjunta y
solidaria, al impuesto como suje-
tos pasivos, introduciendo como
novedad, la posibilidad de optar,
mediante la presentacion separa-
da de la correspondiente declara-
cién, por tributar individualmen-
te, lo que conlleva gue los restan-
tes miembros de la unidad fami-
liar quedan sometidos al mismo
régimen de tributacién individual.
No obstante, el ejercicio de |la op-
cion por tributar de forma indivi-
dual para un periodo impositivo,
no impide que se pueda volver a
tributar conjuntamente en otros
posteriores.
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En la declaracion conjunta que-
dan gravados de forma acumula-
da todos los rendimientos e incre-
mentos de patrimonio obtenidos
por todos los miembros de la uni-
dad familiar, pero con las modifi-
caciones en los limites de las de-
ducciones que se introducen por
esta Ley; asi por ej.: el limite de
deduccion por intereses de capi-
tales ajenos para adquisicion y
mejora de bienes inmuebles, se
multiplica por dos, o, los limites
de 500.000 pts. y 750.000 pts.,
deducibles de la base y de la cuo-
ta por aportaciones a Planes de
pensiones se computan por cada
conyuge, siempre que obtenga in-
gresos suficientes para realizar di-
chos pagos, o, la deduccion varia-
ble para el ejercicio de 1988, tri-
butando de forma conjunta se fi-
ja en un minimo de 35.000 pts.,
y en caso de que no resultare apli-
cable se tiene derecho a una de-
duccion fija y anica por declara-
cion de 35.000 pts., y ademas
por cada perceptor de rendimien-
tos del trabajo dependiente y has-
ta un maximo de dos, se deduce
la cantidad de 22.000 pts.

Como primer apunte a esta
adaptacion, ya se puede imaginar
a las unidades familiares con mas
de un perceptor de rentas, unién-
dose o separandose, —al efecto
de tributar se entiende —, segun



sea el importe y el origen de sus
rendimientos para buscar el pun-
to de equilibrio fiscal.

Il. Tributacion individual:

En la seccion 2a. del mismo ca-
pitulo se desarrollan las reglas de
la tributacion individual o decla-
racion separada.

La primera regla va dirigida a
determinar la renta de los sujetos
pasivos, y, cualquiera que sea el
régimen economico del matrimo-
nio, se determina segun el origen
o fuente de renta, asi pues, los
rendimientos del trabajo corres-
ponden a quien los genere o a
aquéllos en cuyo favor estén re-
conocidos; los redimientos del
capital se consideran obtenidos
por los titulares de los elementos
patrimoniales, bienes o derechos

de que provengan; los rendimien-
tos de las actividades empresa-
riales, profesionales y artisticas
se consideran obtenidos por quie-
nes realicen de forma habitual,
personal y directa la ordenacion
por cuenta propia de los medios
de produccion y los recursos hu-
manos afectos a las actividades;
las partidas de gastos deducibles
de los rendimientos citados se
aplicaran con los mismos criterios
de determinacion de los ingresos;
y los incrementos o disminucio-
nes patrimoniales se considera-
ran obtenidos por las personas ti-
tulares de los bienes y derechos
de que procedan.

Dentro de esta primera regla
para la tributacion individual, y re-
ferida a los rendimientos de acti-
vidades, hay un parrafo que me-

rece comentario por separado, y
sucintamente se puede afirmar,

que se trata de una, a mi juicio,
discriminacion fiscal por razones
de parentesco, pues si un empre-
sario, profesional o artista acredi-
ta debidamente con el correspon-
diente contrato laboral que su
cényuge o, algun hijo menor que
conviva con él, trabaja ‘‘...habi-
tualmente y con continuidad...””
(la habitualidad y continuidad
creo que sobra, pues sera la que
establezca el contrato laboral}, en
la actividad, se deducira de los
rendimientos, las retribuciones
estipuladas, hasta aqui el l6gico
y razonable, pero el precepto si-
gue diciendo: ''...siempre que no
sean superiores al coste medio
anual por empleado de plantilla,
si la hubiere, o0 en otro caso, al im-
porte del salario minimo interpro-
fesional fijado para el ejercicio’”,
y aqui encontramos esa discrimi-
nacion hacia la familia mas pro-
xima, pues si trabajan en la acti-
vidad con contrato laboral no
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conviene fiscalmente pagarles
mas que al coste medio de los
trabajadores de plantilla o, mas
del salario minimo, ya que el ex-
ceso, no podra deducirse integra-
mente como gasto de la activi-
dad, y aun mas, puede que res-
petando dicho limite resulten ren-
dimientos negativos, pues tam-
poco lo admite la ley de adapta-
cion; ahora bien si se contrata a
un pariente mas lejano, o a un hi-
jo mavyor, o al companerofa) sen-
timental con el que no exista vin-
culo matrimonial, se podra dedu-
cir integramente el coste salarial,
y podran declararse rendimientos
negativos. Por ello debe entender-
se esta discriminacion como in-
sostenible, maxime cuando el
precepto establece que la retribu-
cion estipulada para el conyuge y
los hijos menores tendra el carac-



ter de rendimientos del trabajo a
los efectos tributarios, y por con-
siguiente estaran sometidos al
impuesto, siendo el sujeto pasivo

su perceptor.

Esta discriminacion fiscal por
razén de parentesco debe estu-
diarse a la luz de lo que declara
el art. 14 de la Constitucion Es-
panola, pero ademas no resulta
coherente con el parrafo siguien-
te de la ley que viene a regular los
casos en que el cényuge o los hi-
jos menores realizan prestaciones
de bienes y derechos a la activi-
dad empresarial, profesional o ar-
tistica, en cuyo caso se deducira
como gasto, la contraprestacion
estipulada, siempre que no exce-
da del valor de mercado, mientras
que como hemos visto, tratando-
se de una relacion laboral estable-
cida contractualmente, registrada

en oficina publica, y con cotiza-
ciones a la Seguridad Social, pre-
valece el parametro a la baja que
determina el legislador fiscal.

A continuacion la ley con-
templa los supuestos de incre-
mentos y disminuciones patrimo-
niales, su atribucién por la titula-
ridad de los bienes y derechos, la
determinacion de la base imponi-
ble, la compensacion de rendi-
mientos negativos, disminucio-
nes patrimoniales y bases impo-
nibles negativas de los ejercicios
anteriores a la vigencia de la ley,
aplicando criterios l6gicos que es-
tan suficientemente claros en el
texto legal.

Otra regla de la tributacion
individual, se refiere a las deduc-
ciones, excluyendo como es na-
tural, la aplicacion de la deduc-
cion variable y la deduccion por
tributacion conjunta, y para el
afio 1988: las deducciones fami-
liares por hijos o por ascendien-
tes las aplicard el céonyuge con
quién canvivan, y si conviven con
ambos se efectuaran por mitad,
las deducciones por gastos de
enfermedad las aplicaran los su-
jetos pasivos por razon de su en-
fermedad o la de las personas por
las que tenga derecho total o par-
cial de deduccion de la cuota; las
deducciones por inversiones se
aplicara cada sujeto pasivo en la
proporcion que corresponda su
participacion en la titularidad de
los bienes y derechos en que se
efectue la inversion, y los incen-
tivos y estimulos a la inversion
empresarial seran de aplicacion
por los sujetos pasivos que desa-
rrollen la actividad empresarial,
profesional o artistica.

Quedan esbozadas las lineas
maestras de la adaptacion del im-
puesto sobre la renta de las per-

Leilhein.

sonas fisicas para el ejercicio de

1988, a la Sentencia del Tribunal
Constitucional, y a muchas fami-
lias se les planteara la duda /de-
claracion conjunta o separada?, y
en concordancia con esa opcion,
se plantea otra pregunta, jsi los
componentes de la unidad fami-
liar, optan por la tributacion indi-
vidual, siguen estando sometidos
conjunta y solidariamente al im-
puesto como sujetos pasivos del
impuesto?, es decir, ;son respon-
sables solidarios de las deudas
fiscales del IRPF que contraiga el
otro conyuge que tributa por se-
parado?, en principio parece que
no seria responsable, pero de la
lectura e interpretacion de los pa-
rrafos primero y segundo del art.
2 de la Ley comentada parece
desprenderse lo contrario, la res-
puesta es importante.
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Defectos y Patologia de Revestimientos

LESIONES DE SOLADOS Y
ALICATADOS.

A través de estos articulos se
recoge la experiencia acumulada
alo largo de una serie de afios. No
es intencion de esta Comisidon de
Tecnologia, tratar el tema de una
manera exhaustiva, ni por su-
puesto sentar catedra en esta
materia, solamente nos mueve
crear una inquietud, que lleve al
andlisis de sus actuaciones a los
profesionales y en parte a dar co-
nocimiento de algunos problemas
que a lo largo del ejercicio profe-
sional jalonaron su actividad.

La practica nos demuestra que
las lesiones en la construccion,
no suelen deberse a una sola cau-
sa, sino a un cumulo de circuns-
tancias que unidas originan los
siniestros.

Solo se pretenderd exponer al-
gunos ejemplos, con el fin de pre-
venir lesiones evitables, de dificil
reparacion. Si con la lectura de
éstas contribuimos a evitar una
sola de éllas nos sentiremos su-
ficientemente compensados.

LESIONES MAS FRECUENTES.
CAUSAS DE LAS MISMAS.

Teniendo un conocimiento su-
ficiente sobre lo que se nos pre-
senta en nuestras manos, pode-
mos determinar la colocacién

adecuada y su puesta en abra, al
objeto de evitar defectos que po-
demos denominar como ‘‘criti-
cos’’ y que son causa de una ma-

la eleccidén de materiales, desti-
nandolos a un uso para el que no
estan indicados.

El analisis y la légica nos indi-
can que se pueden dar condicio-
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nes de alto riesgo y falta de se-
guridad, en el empleo de material
ceramico sin mas en fachadas,
bien por la falta de adherencia,
bien por el no estudio de las dila-
taciones, bien por empleo de ma-
teriales porosos en los que se
puedan dar fenomenos de heladi-
cidad, etc., con el consiguiente
desprendimiento al gque habria
que adicionar el riesgo para los
peatones.

— Defectos mayores: Aque-
llos que sin ser criticos pueden
dar lugar a reparaciones costo-
sas. Ejemplo de esto seria el em-
pleo de un material poroso y de
mucha absorcion en una piscina.

— Defectos secundarios: Los
que no entran en los anteriores y
suponen una desviaciéon sobre las
especificaciones exigidas en la
buena realizacion de un alicatado,
cuarteos, piezas ahogadas, y des-
viaciones en general de lo que es
la directriz del material elegido.

Mortero.

Gran parte de las lesiones pro-
ducidas en los alicatados, es la
mala eleccion de los materiales
de agarre, al objeto de aclarar da-
remos algunas nociones de:
PLASTIFICANTES: Son produc-
tos que se anaden a los morteros
durante su amasado, al objeto de
obtener una mayor docilidad y
trabajabilidad de la masa, aun
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cuando ésta tenga una dosifica-
cion adecuada sin el plastificante.

Entre los plastificantes necesa-
rios para la colocacién de alicata-
dos, elegiremos aquellos que ac-
tian sobre la masa fresca segun
procesos fisicos o mecdanicos es-
tos pueden ser: tierra de infusio-
nes, bentonitas, ciertas puzola-
nas, cenizas volantes y arcillas.

Unos u otros han sido utiliza-
dos con profusién en la confec-
cion del mortero a utilizar en los
alicatados, cosa que hoy dia no
estad extendida su practica.

Uno de los mas utilizados por
su abundancia y bajo precios fue
la arcilla, desde estas lineas os in-
vito a seguir utilizandolo como
plastificante en la confeccion del
mortero para alicatados.

Como plastificante se puede
utilizar una pequena cantidad de
cal, que al mismo tiempo actua
disminuyendo la retraccién del
mortero, suele ser del 20% del
peso del conglomerante.

IMPERMEABILIZANTES: La mi-
sion primordial de un revestimien-
to ceramico es impedir el paso del
agua y proteger el soporte del ac-
ceso de ésta.

El revestimiento asi como el
mortero deben oponerse a la ac-
cion de las fuerzas capilares, te-
niendo éste que ser compacto y
homogéneo.

Pero en muchos casos no es
suficiente para obtener esta ho-
mogeneidad, su adecuada granu-
lometria, su dosificacion de ce-
mento y su plasticidad, teniendo
que recurrir a productos que me-
joren esta caracteristica de
empermeabilizar.

Es frecuente aumentar innece-
sariamente la riqueza del morte-
ro aumentando el conglomeran-
te, pretendiendo obtener las con-
diciones anteriormente expresa-
das, esto debemos de evitarlo,

pues con ello sélo ganariamos un
aumento de retracciones del pro-
pio mortero, y por tanto dariamos
lugar a roturas de los alicatados.
La calidad de un mortero de-
pende de un conjunto de propie-
dades, como son:
CONSISTENCIA: Es la coherencia
de la masa fresca, que podemos
medir mediante un ensayo de
asiento, o de escurrimiento. La
consistencia puede ser seca,
plastica, blanda y fluida. Siempre
debemos adoptar la apropiada a
la estructura de las piezas a re-
vestir o alicatar.
DOCILIDAD: Depende de los
componentes del mortero, aridos,
agua, cemento, etc. La masa fres-
ca debe ser trabajable sin dificul-
tad y adherirse bien a las su-
perficies,
RETENCION DE AGUA: Esta ca-
pacidad nos debe de asegurar la
retencién de agua necesaria pa-
ra el fraguado, al colocar el mor-
tero sobre cualquier soporte, una
gran pérdida de agua puede traer
consigo la imposibilidad de un
buen fraguado. Debemos com-
probar mediante ensayo in situ, la
capacidad de retencién, pudien-
do darnos una idea la propia exu-
dacién y del indice de sedimen-
tacion.

indice de sedimentacién.

Caracteriza la estabilidad de la
consistencia del mortero durante
30 minutos. Este se determina en
obra mediante observacion de |la
sedimentacién de ésta nos indi-
cara mala cohesion.

Los aridos con contenido de ar-
cilla tienen menos sedimentacion
que los aridos gue no tienen en
su composicidn arcillas.

Omitiremos dosificaciones por
considerar que éstas obran en po-
der de cada profesional, y siem-
pre seran aproximadas, pues de-
penden directamente de factores
tales como granulometria y hu-
medad de las arenas.
PREPARACION DE SUPERFICIES:
A veces los defectos de un reves-
timiento ceramico suelen depen-
der de la falta de preparacion de
los soportes, necesitando nece-
sariamente la preparacion de es-
tas superficies para revestirlas
posteriormente.

Necesitaremos de adecuarlo en
cuanto a limpieza, grado de hu-
medad y rugosidad entre otras.

A veces los defectos de los ali-
catados pueden depender de la
propia ejecucion del soporte asi
como de los materiales emplea-
dos para la ejecucion de éste. Tal
es el caso de algunas fabricas de
ladrillo que pueden contener sul-
fatos solubles (sodicos, potéasi-
cos, magnésicos y calcicos).

Como es sabido los sulfatos
reaccionan con la alimina del ce-
mento o de la cal hidraulica, en
presencia de humedad, comento
el ataque lento que tendrd como
ultima consecuencia la ruina del
alicatado. En este caso hay que
evitar humedades tomando las
medidas oportunas en cada caso.

Abombamiento de solados.
Entre otros muchos factores
que intervienen o pueden influir a



lesiones por abombamiento de
solados ceramicos sefialaremos
los mas frecuentes entre otros.

a) Falta de barreras antihu-
medad.

b) Falta de juntas de dilata-
cion.

c) Contacto rigido del solado
con los parametros verticales.

d) Grandes gruesos en los re-
llenos o lechos de arena.

El forjado sobre el que se asien-
ta, esta sometido a influencias
distintas, tal puede ser el caso de

si ésta se tratara de gres, este ex-
ceso de agua lo absorben los for-
jados, y dependiendo de su dis-
tinto secado origina distintas re-
tracciones que influirdn en la par-
te mas débil de los solados, tal es
la union de la soleria con el mor-
tero de agarre.

PRECAUCIONES: En el caso de
poder prever que algo de lo ante-
rior pudiera suceder en nuestra
obra, la prevencion seria crear ba-
rreras antihumedad tales que el
hormigén se mantuviese estable
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la nivelacion de los forjados, o a
condicionamientos impuestos a
través de los replanteos de esca-
leras, o bien por asociacién de
ambos a la vez.

Caso de que esto nos ocurra,
los rellenos a utilizar deben de ser
siempre de menor grueso que el
del propio mortero de agarre, de-
bemos de cuidar que éstos que-
den perfectamente compactados
y estables, evitaremos posibles
penetraciones de humedad que
nos pudieran originar el hundi-

viviendas en las que es dificil el
secado del hormigén, mantenién-
dose éste con una humedad ele-
vada, manteniendo constante las
retracciones del hormigén, cuan-
do por algun condicionante éste
cambia de condiciones, en toda
o parte de su superficie, permite
que se originen retracciones del
hormigadn, gue sumadas a una fal-
ta de juntas de dilatacion, origi-
na el levantamiento de la soleria.

Este proceso es muy frecuen-
te en forjador cuyo hormigon es-
ta perfectamente curado y seca-
do, tal es el caso de solar con
abundancia de agua, que la sole-
ria no permite evaporar, aun mas

en sus condiciones en evitacion
de fuertes retracciones.

Evitar solar en nave, sin juntas
de dilatacion.

Evitar el contacto rigido de so-
leria con elementos verticales (Ta-
bigues o separaciones de vivien-
das) siendo precisamente estos
puntos los idéneos para la ejecu-
cion de las propias juntas de di-
latacion (utilizar porespan, etc.)
que se cubrirdn o taparan con la
posterior colocacién de los ro-
dapiés.

Es notorio y conocido que en la
mayoria de las estructuras llega-
mos a gruesos de hasta 156 cm.
en algunos casos debido a la ma-
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miento de éstos.

Con estas precauciones, trata-
remos en definitiva de reducir al
minimo el riesgo de un posterior
asentamiento de los rellenos que
originaria que quedaran huecos
por donde partirian las tortas de
morteros junto con el propio ma-
terial de solado.

Por Gltimo sefalaremos que no
se deben utilizar materiales que
no sean estables en presencia de
humedad, tal es el caso de yesos
o escayolas, cales, etc.

Aspecto.
El alicatado estd suelto y
abombado o bien ha saltado jun-



to a la torta de mortero, ademas
se aprecian fisuras en los ta-
biques.

Posibles causas.

Es frecuente que estas lesiones
aparezcan en obras cuya estruc-
tura se ha acabado en otono. Una
vez terminada ésta se acopian los
materiales de las divisiones, es-
tos se reciben sobre palletto pro-
tegidos por plastico, no teniendo
posibilidad de eliminar humedad,
en tiempo frio, siendo facilmente
observable que los plésticos en-
volventes tienen una acumula-
cién de agua en su interior a for-
ma de gotas de rocio.

Debido a que la obra se cons-
truye con unos plazos apremian-
tes, la tabiqueria se construye
con un material muy hiimedo, hu-
medad que no da tiempo a secar
cuando se le aportan los alicata-
dos y yesos, aportandoles auin
mas, una vez que la tabiqueria es-

ta alicatada, la eliminacion de la
humedad sélo puede hacerse ha-
cia la cara opuesta. El secado lle-
ga pasadas dos o tres tempora-
das de calefaccion, cosa muy fre-
cuente por estar las dependen-
cias hiumedas unidas en la gran
mayoria de los proyectos la hu-
medad no puede quedar elimina-
da hasta pasados cuatro o cinco
periodos de calefaccion.

Al desaparecer la humedad se
produce la retraccion de la obra
de fabrica, si esta retraccién no
es acompanada por las superfi-
cies revestidas, naturalmente
rompe y se produce la colision de
los alicatados.

Si un alicatado se rompe por
tensiones debidas a retracciones,
no es evidente repararlo hasta
que estas hayan terminado, esto
se puede determinar colocando
unos testigos de yeso.

No debemos de dejarnos guiar
a primera vista por las fisuras, és-
tas pueden estar originadas por
retracciones como hemos dicho
con anterioridad, o bien por pro-
cedimientos o flechas de las es-
tructura portante.
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L opo o it

jAdios... Noventa y Dos!

— Don Wenceslao jAl telé-
fono!.

La rubilla con pelo de estropa-
jo habia asomado la cabeza por el
hueco de la puerta entreabierta
para hacer llegar mas claro el to-
no de su acostumbrado dejo
amenazador.

Capitulo Quinto

— ¢Quién me llama?;

— No sé, no lo ha dicho.

En la clasificacion general de
actividades econdmicas, no figu-
raba explicitamente el apartado
correspondiente a manipulacion,
conformado y corte de papeles
especiales para la industria hos-
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telera y tal circunstancia, segura-
mente baladi en la apreciacion de
cualquier mortal, le estaba supo-
niendo al director-propietario de
la firma W.M.P.S.L. unos quebra-
deros de cabeza dificiles de ima-
ginar cuando algunos meses an-
tes decidiera contratar a la ope-



raria Méndez, cuyos anteceden-
tes familiares y laborales habian
sido favorablemente valorados
por el Gabinete de Estudios y Re-
laciones Empresariales (G.E.R.E.),

— Sefiorita Ménez: Vd. me ha
oido repetir hasta la saciedad que
siempre, jsiempre! que se toma la
llamada telefénica hay que pre-
guntar ;De parte de quien?, o bien
¢Su nombre, por favor? o senci-
llamente ;Quién llama?.

— Siclaro, pero Vd. sabe tam-
bién que a mi no me gusta meter-
me en la vida de los demas. Yo
pregunto jcomo se llama Vd.? y
me pueden contestar jy a ti que
te importa, guapa?. Aparte de que
el encargado de coger el teléfo-
no es el Sr. Garcia Gracia, que
también nos lo tiene Vd. muy
repetido.

El giro gallego utilizado por la
empleada obligé a Wenceslao Ro-
driguez a bajar la cabeza una vez
mas, reconociendo en sus mMas
profundos adentros que algunas
debilidades humanas se pagan
con los enormes intereses del de-
sasosiego continuo, por no hablar
de la ira autodestructora como
culminacién o estadio superior de
esta sutil sensacién que significa
aceptarse como gilipollas convic-
to y confeso. “’Con ésta he meti-
do la pata sin venir a cuento ni re-
cibir contraprestacion alguna.
Nunca debi firmar el contrato...,
en fin, este encendido purgatorio
solo es capaz de apagarlo el tiem-
po y las distintas circunstan-
cias..."".

— jPasame esa llamada y que
no vuelva a suceder!

El mohin de la rubia con pelo de
estopa lo sincronizd con un rapi-
do giro de su torso voluminoso,
que salvo el picaporte por milime-
tros, antes de acabar la faena en
regular portazo.

“"Pero jqué se habré creido esa
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enana tetona?, y todo porque su
novio es un gallego de Comisio-
nes... Jamas debi guiarme por la
opinion de ese Gabinete de Estu-
dios y de leches... a saber si al-
guno de ellos no tiene parte en el
negocio...”".

Antes de que el auricular del te-
Iéfono contactara con la oreja del
director-propietario, la puerta del
despacho volvid a abrirse para
dejar paso a la reposada y mono-
corde voz del Sr. Garcia Gracia,
Jefe de Personal de W.M.PS.L.

— Sr. Rodriguez, le llama el
Cajero del Banco Local.

— Gracias, Luis Fernando.
¢Quién ha dicho? jAh! si..., del

banco..., del banco, muy bien.

Las aceleraciones que el ritmo
cardiaco de D. Wenceslao sufria
muy de vez, en vez solian estar
producidas por causas de pareci-
da indole y caracteristicas, pero
siempre de escasa predileccion
en los afectos del hombre de ne-
gocios, que interpretaba la cali-
dad de sus relaciones con las en-
tidades crediticias como una de
tantas servidumbres a las que el
hombre actual viene sujeto en
una sociedad moderna y por en-
de compleja.

— (Digame...!

— ¢Sr. Rodriguez?

— §i, yo soy, digame Vd...
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— Se trata del expediente
trescientos ochenta y cinco barra
ochenta y nueve, mediante el
cual, Vvd. solicita un crédito a
nuestra entidad, solicitud que
acompana del correspondiente
estudio explicativo...

— Perdén... yo, yo no creg,
bueno si. Quiero decir que son
dos cosas distintas...

— iExpliquese Sr. Rodriguez!

El director-propietario de
W.M.PS.L., con el auricular pega-
do a la oreja y sin mayores averi-
guaciones, se tomé como propia
la sensacion de haber sido pilla-
do en fraglante renuncio, como
tal demostraba la decidida y auto-
ritaria voz del cajero de la sucur-
sal nimero tres, razon por la cual
hubo de proseguir en la justifica-
cion de sus dudas.

— Si. Ya se que tengo pen-
diente un compromiso con uste-
des de cuyo buen fin deben es-
tar convencidos. Es mas, el pro-
pio sefor director, don Manuel...,
quiero decir, don Mariano, apenas
hace cuarenta y ocho horas que
ha tenido a bien renovarme, me-
jor dicho... ampliarme el crédito
hasta una cantidad muy superior
a la que yo tenia comprometida.

— iSr. Rodriguez...!, ;Vd. no
me esta escuchando!. El motivo
de mi llamada se refiere, exclusi-
vamente, a la solicitud que nos ha
presentado y a la memoria expli-
cativa de su proyecto sobre el
NOVENTA Y DOS.

*"{Oh! la irresponsable actitud
de quien solo vive para la belle-
za..". Rodriguez recordd la frase
alusiva a Oscar Wilde vy le falto un
tris para que no la desgranara
acompanada de trompeteria so
bre el oido del cajero. De esa mis-
ma trompeteria que a él, a Wen-
ceslao, le estaba ahuecando la ri-
gidez corporal para dejarle mulli-
damente sentado sobre un sillon

L op ae m-

de adaptacion anatémica que cir-
cunstancialmente en los meses
mas calurosos y debido al recu-
brimiento plastico, le habia produ-
cido serios problemas de hemo-
rroides.

— No deberia haberse moles-
tado en llamarme. Ya le dije a don
Mariano que me pasaria por el
banco...

— No es ninguna molestia. Pe-
ro si que es importante que Vd.
que entre Vd. y yo dejemos cla-
ros algunos aspectos puntuales.
No sé si me estoy explicando
suficientemente.

— Si..., si. Lo que Vd. diga...,
Sr. cajero.

— Francisco Javier Miranda...
Vera, Sr. Rodriguez, son dos tipos
de cosas las que debemos tratar,
unas técnicas y otras... digamos
que organizativas, pero en ambos
casos no es el teléfono el medio
mas adecuado para discutirlas.

— Cuando Vd. diga me acer-
co y hablamos de todo.

— Vamos por partes, sefor
Rodriguez. Cada cosa a su tiem-
po. Lo mas inmediato es que ten-
gamos una reunion para tratar
con el debido reposo su proyec-
to. Tenga en cuenta que no todo
el mundo estéd de acuerdo con los

resultados que usted sefiala. Par-
ticularmente, todo hay que decir-
lo, ha tenido que echar mano de
mi experiencia en asuntos de es-
ta indole para que la propuesta
pase a una segunda fase... y ello
no es garantia de que al final sea
apoyado. Debe usted pensar que
estas decisiones son de alta res-
ponsabilidad, y por ello, tenemos
la obligacion de analizar todo
aquello que en una primera lectu-
ra, no quede perfectamente claro.

— Bueno, pero siempre hay
una parte de riesgo. Aunque, des-
de luego no es éste el caso.

— Mire usted; D. Mariano y yo
vamos a tener el gusto de almor-
zar juntos con usted, pero hemos
creido oportuno que también nos
acompane una persona que, aje-
na a las decisiones, pueda en un
momento determinado darnos su
opinién imparcial, ;Me explico
don Wenceslao?.

— Me imagino que sera algun
asesor de ustedes.

— Si, asi hay que entenderlo.
Bien, para terminar, si le parece,
podemos quedar manana en el
““Continental’’ a las catorce cua-
renta y cinco... jLe parece bien?.

— Lo que Vd. diga. Si, si, me
parece bien,

Cada vez que la puerta del des-
pacho del director-propietario de
W.M.PS.L. se abria, casi inmedia-
tamente y salvo que alguien lo
impidiese, se producia el chasqui-
do metalico del portazo
inmisericorde.

““Lo primero que voy a hacer es
cambiar de local —penso don
Wenceslao— esto es tercermun-
dista... y de gente —prosiguié en
su elucubraciéon— cuando tras el
cristal vio aproximarse el abulta-
do torso de la rubia con pelo de
estopa.

(Continuara)



MANUAL
DE
DERECHO
Q- Ak

Aurelio Ga_lfe‘tti

e, i
R i Wb ek

—

Muros de Contencion y
muros de sotano.

J. Calavera.

INTEMAC

Manual de Derecho
Local.

José Luis Rivero Iserm.
Instituto Andaluz

de Administracion
Publica.

Aurelio Galfetti.
Edit. Gustavo Gili, S.A.

La arquitectura de
Juan de Villamena.

(El proceso del
proyecto).

P. Moledén Gavilanes.
Servicio de Publicacio-
nes Oficial de Arquitec-
tos de Madrid.

Las tecnologias de la
industrializacion de
los edificios de
vivienda.

Alfonso del Aguila G.2,
Servicio de Publicacio-
nes del Colegio Oficial
de Arquitectos de
Madrid.

Proyectos de
intervencion, en
edificios vy recintos
histdricos.

Colegio Oficial de Ar-
quitectos de Madrid.

38



CERAMICAS SILES

e

-
s
S i

i
G
SBRR A
R
i R i
e e

e
e R
e

i

=
o
G,

e

e
e

e
et
gy

iR e
st

R e

=

s
G

i
=

R S R
R e
s

Rasillones machihembrados, Te-
jas Arabes, Losas de barro, Bo-
vedillas cerdmicas, Forjados reti-

culares, Celosias, etc.
Paseo de Cartuja, 33 - 18012 GRANADA. Tif.: (958) 20 53 62
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